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RESUMEN

Keywords: Instalaciones de gas natural — Proyecto de gas natural — Gas natural

Junto con el aumento de la construccion en la V regién crecio la demanda de
las instalaciones de gas natural y la preferencia de los clientes y usuarios por obtener este
servicio debido a todos los beneficios que el gas natural les entrega, por ejemplo,
despreocuparse de su aprovisionamiento, almacenamiento y su distribucion siendo estas
instalaciones mucho mas précticas para los usuarios.

Debido a este Ultimo, se opta por realizar un estudio de prefactibilidad técnica
y econdmica para la creacion de una empresa instaladora de gas natural en la V region,
siendo sus principales objetivos absorber la demanda que no puede ser cubierta por la
oferta actual, posicionarse como una de las mejores empresas prestadoras del servicio de
instalaciones y determinar la vialidad de este proyecto.

El estudio comienza con un andlisis de todos los aspectos relacionado con el
mercado actual, ademas de considerar que el servicio entregado cumpla con las normativas
existentes en el pais, definiendo el sector industrial a abarcar para asi, ubicar en un lugar
estratégico para la oficina central de la empresa.

También se detalla y determinan los costos de inversion del proyecto el cual
estd compuesto por capital de trabajo, puesta en marcha, inversion en equipos e
imprevistos, que corresponde a la suma de 1422,63 UF, la moneda a utilizar para este
proyecto seré la UF correspondiente al dia 25 de noviembre del afio 2018 con un valor de
$ 27.493,53.

Para determinar aspectos generales de la empresa, se ha considerado el item
de ingenieria conceptual del proyecto, el cual abarca marco legal, impacto medio
ambiental proceso de produccion, seleccion de los equipos principales, ademas de las
estructura organizacional, personal y sueldos.

Uno de los items mas relevantes, es la evaluacion financiera y econémica, ya
que se pueden conocer los distintos analisis y financiamientos, permitiendo determinar si
el proyecto es rentable, evaluando y comparando los resultados mediante herramientas
como el VAN yel TIR.

De lo mencionado anteriormente se concluye que, la mejor opcion entre le
proyecto puro financiado en un 25%, 50%, y un 75%, este ultimo ya que, el resultado
obtenido por el VAN es de 214,78 UF y el TIR de un 34% valor que supera en creces la
tasa de descuento aplicada al inicio de este proyecto la cual equivale a un 20% se puede
concluir que este proyecto es rentable en un periodo de recuperacion de 5 afios.
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INTRODUCCION

Este proyecto evaluara la factibilidad en la creacion de una empresa
instaladora de gas natural para proyectos nuevos, que cumplan con la normativa vigente
en el pais.

Este estudio, permitira analizar las distintas etapas por las que debe pasar un
proyecto, partiendo por determinar los objetivos que se desean alcanzar y el horizonte que
persigue, tomando en cuenta el impacto que se puede producir en el mercado la creacion
de una nueva empresa instaladora de gas natural.

En el estudio de mercado, se analizara la oferta y la demanda, ademas de
conocer a la competencia existente, permitiendo establecer pardmetros para generar una
correcta comercializacion y definir estdndares de calidad al momento de prestar un
servicio.

Ademas, se determinaran los costos asociados a este proyecto, llegando a
conocer la inversion total para la puesta en marcha.

Se considera una ingenieria conceptual para este proyecto, la cual abarca
puntos importantes como el marco legal de la empresa establecida por la sociedad cerrada
y compuesta por dos inversionistas. Ademas, se encuentran detalles referentes al proceso
de produccion y aspectos administrativos de la empresa.

Y por dltimo la evaluacion econémica, que corresponde todo lo referente a
estimacién numeérica con ciertos criterios, los cuales entregaran resultados que se

analizaran y determinaran si el proyecto es rentable



CAPITULO 1: PRESENTACION DEL PROYECTO




1.1 PRESENTAACION DEL PROYECTO

El siguiente proyecto tiene la finalidad de desarrollar un estudio técnico y
econdmico para crear una empresa instaladora de gas natural considerando proyectos

nuevos y proyectos existen en la zona de la region de Valparaiso.

1.2 OBJETIVOS DEL PROYECTO

En este punto se daran a conocer los objetivos que se realizaran llevando a
cabo este estudio, los cuales se dividen en dos objetivos, generales y especificos. Con
estos datos podemos ver si es posible realizar el proyecto en el mercado de la zona.

1.2.1. Obijetivo general

Como objetivo general del siguiente “proyecto se considera el estudio de
prefactibilidad técnica econdmica para la creacion de una empresa la cual llevara a cabo

el servicio de instalacion de gas natural a distintos tipos de obras.

1.2.2. Objetivos especificos

A continuacion, se muestran los objetivos especificos contemplando los siguientes

items:

e Analizar costos para realizar el proyecto.

e Realizar un Estudio financiero.

e Analizar la demanda y oferta en el mercado.

e Estimar inversiones necesarias para el desarrollo de la empresa.

e Buscar el financiamiento mas conveniente para la empresa.



1.3. ANALISIS FODA

La finalidad de este analisis es determinar la situacion actual en el mercado
referido a la preferencia de los clientes en empresas que entregan el servicio de instalacion
de gas natural.

El proposito de este analisis es diagnosticar la situacion para la creacion de una
nueva empresa instaladora de gas natural en el mercado de la ciudad de Valparaiso,
analizando sus fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas. Este andlisis permitira
conocer las condiciones internas y externas del proyecto con el fin de disefiar estrategias

y acciones especificas para desarrollar de forma eficiente la empresa.

Fortalezas:
e Conocimientos fisicos de las zonas a abarcar.
e Constantes capacitaciones al personal.

e Mano de obra especializada.

Debilidades:

e Gran inversion para la puesta en marcha de la empresa.

Oportunidades:

e Crecimiento de la construccion en la zona.
e Preferencia de los clientes de inmobiliarias y constructoras por el gas

natural.
Amenazas:

e Competencia entre empresas instaladoras de gas natural.

e Alza del precio del cobre

1.4. TAMANO DEL PROYECTO

Inicialmente al ser una empresa nueva en el mercado, contara con un staff de
18 personas, lo cual la clasifica como una mediana empresa (mediana empresa: numero
de trabajadores superior a 20 personas e inferior a 100). Este proyecto antes mencionado

contempla la creacion de una empresa instaladora de gas natural en la region de



Valparaiso, que como objetivo principal considera prestar el mejor servicio respecto a
instalaciones de gas interiores de baja presion y media presion en proyectos inmobiliarios
nuevos y en obras nuevas residenciales y comerciales, ademas, de posicionarse en el
mercado como unas de las mejores empresas instaladoras de gas.

Se participara en las licitaciones ofrecidas por la empresa GASVALPO S.A.y
también en las licitaciones realizadas por inmobiliarias y constructoras.

Para cubrir la mayor cantidad de licitaciones, el proyecto contara con oficinas
ubicadas en vifia del mar, sector estratégico para abarcar las comunas que presentan una
mayor demanda, de las cuales se consideran Vifia del Mar, Valparaiso, Concén, Quilpué
Villa Alemana. También cabe destacar que esta empresa cuenta con un gran equipo de
profesionales capacitados para planificar, organizar y ejecutar todo tipo de trabajo
relacionado con el rubro de instalaciones de gas natural, respaldado por un grupo de
maestros calificados por la SEC y ayudantes capacitados para poder prestar un servicio

eficiente y de calidad.

1.5. LOCALIZACION

Para determinar la zona de emplazamiento de la oficina de la empresa
instaladora de redes de gas natural, se consideran 3 opciones de localizacion entre las
comunas de Vifia del Mar y Concon. Para realizarlo se consideran los siguientes

parametros:

e Sitio de emplazamiento el cual debe contar con una superficie de 150 m2 como
minimo.

e Zonas con gran aumento de proyectos inmobiliarios y construccion.

e Aquellos clientes que presenten preferencia por el gas natural como combustible.

e Cercania con carreteras principales y carreteras suburbanas.



Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 1-1. Emplazamiento calle Limache sector El Salto, Vifia del Mar.

Fuente: andlisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 1-2. Emplazamiento calle Quillota 721, Vifia del Mar.



Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 1-3. Emplazamiento calle Illapel 100, Concén.

Tabla 1-1. Seleccién ubicacion.

Lugar céntrico 7 9 8
Cercania con proveedores 6 8 7
Costo arriendo 5 7 5
Instalaciones 6 8 5
Acceso a carreteras 8 8 9
6,4 8 6,8

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

De acuerdo a la tabla 1-1, la cual nos indica que cada parametro tiene una
calificacion que fluctta ente el 1 y el 10, con el desarrollo de esta tabla se puede concluir
que la alternativa mas beneficiosa para este proyecto es el emplazamiento ubicado en calle
Quillota 721, Vifia del Mar, ya que presenta el promedio mas alto ponderado entre las tres
opciones presentadas, esto quiere decir que cumple con las condiciones mas optimas,
siendo este un lugar céntrico, esta cercano a carreteras o vias suburbanas, el arriendo no
es tan elevado y considerar que el lugar se encuentra con elementos basicos como luz,

agua y alcantarillado.



También tiene un plus que este lugar se encuentra rodeado de viviendas

residenciales y comerciales.

1.6. SITUACION SIN PROYECTO V/S CON PROYECTO

Este punto nos presenta las diferentes condiciones en que los futuros clientes

se veran expuestos al momento de seleccionar cualquiera de las alternativas

1.7. PRESENTACION CUALITATIVA DEL SECTOR INDUSTRIAL DEL
NEGOCIO

Este proyecto nace en base a la gran demandad que existe hoy no solo a nivel de
la zona quinta region, sino a nivel de todo chile. Para la instalacion de gas natural en las
obras habitacionales o de usos comercial. y de la preferencia de clientes para contar con
este tipo de servicio que, si se comprara en los puntos de economia, practica y seguridad

supera ampliamente al combustible alternativo o competencia.

1.7.1. Situacién sin proyecto

Tomando en cuenta el gran crecimiento que se ha generado en el ambito de la
construccidn en la regién de Valparaiso y la preferencia de los clientes por el gas natural
versus el combustible de la competencia (gas licuado) para proyectos nuevos, Yy
considerando que la mano de obra experta en instalaciones de gas natural no esta dando a
vasto para satisfacer la demanda total que existe en la zona viéndose muchos proyectos
en la situacion de optar por otro tipo de combustible. Hoy en dia a los proyectos
inmobiliarios, residenciales y comerciales presentan un aumento del casi 30 % respecto al
afio 2015, lo cual muestra el considerable aumento de la demanda en las instalaciones de

gas natural.

1.7.2. Situacidn con proyecto

El proyecto se enfoca directamente en abarcar la demanda que no puede ser
absorbida en su totalidad por el mercado actual, tomando en cuenta como una estrategia



ingresar como contratista de instalaciones de gas a la empresa de distribucion de gas
natural de la regién de Valparaiso GASVALPO S.A. para participar en las licitaciones
internas de redes en media presion y ademas, postular de manera particular a las

licitaciones ofrecidas por las inmobiliarias y constructoras.

Hoy en dia existen muchas problemaéticas al momento en que el cliente debe
elegir la mejor opcion para abordar las instalaciones de gas en un proyecto nuevo, debido
a que existen muchas variables a considerar que pueden ser criticas al momento de tener
que realizar la entrega final de un proyecto nuevo, es por este motivo que el personal de
la empresa instaladora de gas posee capacitaciones y vasta experiencia en rubro para
poder enfrentarse a cualquier problematica entregando la mejor solucién dentro de los
parametros que nos entrega el marco legal que nos rige, siendo para este caso el DS 66
referido a las instalaciones interiores de gas, confiriendo un servicio de primera calidad y

seguridad para los usuarios.

1.8. ESTUDIO DE MERCADO

Durante el cuarto trimestre de 2017, se observé ascenso en la actividad
econdmica regional con respecto al mismo periodo del afio 2016. En comparacion con el
trimestre inmediatamente anterior, resalto la recuperacién de Industria Manufacturera y el

crecimiento en Construccion segun el indicador de actividad econémica regional.

Variacion respecto del mismo trimestre del afio anterior

=0O=Indicador de Actividad Econémica Regional
120,0

- 115,0
3,0
110,0

1,0

Valoresdel indice

- 105,0

Variaciones(%)

-10 100,0

-3,0 + 95,0

oct - dic ene -mar/P | abr - jun/P jul - sep/P oct - dig/P

2016 2017

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 1-4. Estudio de mercado



El grafico presente nos muestra en su parte horizontal el altimo trimestre del
afio 2016 y los cuatro trimestres del afio 2017 y a su vez en la parte vertical nos sefiala la
variacion en porcentaje para ver como se comporta la economia regional en la zona

durante este periodo.

1.8.1. Determinacion de producto o servicio, insumos y subproductos

Este proyecto contempla la instalacion de gas completa al cliente considerando
que los proyectos de gas natural se dividen en dos partes. Se encuentra la red interior de
baja presion y acometida de gas en media presion. La red interior comienza desde la salida
del medidor hasta la conexion de todos los artefactos y la red de media presion se inicia
desde el empalme de gas pasando por la unidad de regulacion (URP) para terminar su
recorrido en el medidor. Para llevar a cabo ambos tipos de instalaciones se debe cumplir

con la normativa vigente DS66.

1.8.1.1. Insumos en las instalaciones de gas natural

Carierias de cobre tipo L: La tuberia rigida de cobre se fabrica bajo la norma
ASTM 1388. Es utilizada en instalaciones de gas combustible y medicinal, instalaciones
domiciliarias de agua potable (fria y caliente), en instalaciones de fluidos a presién en

condiciones mas severas de servicio y seguridad.

Fittings: accesorios para poder unir las cafierias de cobre. Se consideran en la
fabricacion de uniones conexiones distintas aleaciones para los fittinhg de bronce y cobre

cumpliendo con los distintos requerimientos de las normas chilenas NCH 1342 y 11343.

1.8.2. Area de estudio

El area de estudio que se abarcara toma en cuenta todo lo referido a proyectos
nuevos, tales como: inmobiliarios, condominios, casas y comercios. Y también aquellos

proyectos que necesitan remodelacion de las redes existentes.



1.8.3. Analisis de la demanda (actual y futura) variables que la afectan

El andlisis de la demanda nos ayudara a identificar las variables que determinan
la demanda del servicio que la empresa entregara a los clientes, cuantificar la incidencia
de estas, obtener flexibilidad precio e ingreso, estacionalidades, tendencias y ciclos.

Para saber cual es la demanda actual del mercado para una empresa dedicada a
las instalaciones de gas natural, se analizara el comportamiento del mercado en un
determinado tiempo, destacando los principales demandantes del rubro GASVALPO S.A.

constructoras y las inmobiliarias

1.8.3.1. Demanda actual

Para conocer actualmente la demanda de instalaciones de gas natural se han
considerado los requerimientos por parte de la empresa distribuidora, constructoras e
inmobiliarias. Segun la empresa distribuidora de la regién de Valparaiso GASVALPO
S.A. durante la dltima década existe una inversion de US$ 12 mil millones en la industria
del gas natural.

Para profundizar mas especificamente aquellos clientes demandantes de
instalaciones de gas natural durante los afios 2017— 2018 se consideraron estadisticas

solicitadas a la empresa distribuidora de gas natural.

e Inmobiliaria Puangue.

¢ Inmobiliaria Aconcagua.
e Constructora Besalco.

e Constructora RVC.

e Distintos comercios.

e Clinica Refaca.

e Clinica Ciudad del mar.
e Cencosud.

e Duoc UC.

e Entre otros.

Las estadisticas de la demanda actual se muestran reflejadas en la siguiente tabla

y grafico.



Tabla 1-2. Estadisticas de demanda actual.

Afio Inmobiliarios | Residenciales | Comerciales | Condominios
2017 90 93 98 311
2018 95 98 101 319
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Inmobiliarios

Fuente: analisis realizado para el estudio del proyecto.

Proyectos

Residenciales

Comerciales

Condominios

Fuente: analizis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 1-5. Estadisticas de demanda actual

1.8.3.2. Demanda futura

Para determinar la demanda futura de las instalaciones de gas natural en la

region de Valparaiso, se considera la demanda actual, la cual sera proyectada en 5 afios

contemplando esta cantidad de tiempo definido para la evaluacion del proyecto.

Respecto a la informacion sobre la demanda de instalaciones de gas natural en
el mercado y la construccion de proyectos nuevos, se puede distinguir que la demanda de

instalaciones de gas natural entre los afios 2018 y 2023, el cual nos muestra un crecimiento

promedio del 10 %.




Tabla 1-3. Demanda futura de proyectos nuevos.

Proyectos 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Inmobiliarios 93 98 114 99 114 110
Residenciales 96 100 90 101 110 97
Comerciales 99 103 112 109 125 113
Condominios 312 321 403 375 322 415

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Demanda del mercado futura

500

400

300

200 l Condominios

Comerciales
100 Residenciales
0 Inmobiliarios
2018 2019 2020 2021 2022 2023
B Inmobiliarios M Residenciales Comerciales Condominios

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.
Figura 1-6. Demanda del mercado futura.
Respecto a la informacidn obtenida por la empresa distribuidora e informacién
del INE, se puede concluir que la demanda futura proyecta a 5 afios, tiempo estimado para
la duracion de este proyecto, tendra un incremento del 10 %, cifra favorable para el

posicionamiento de la empresa en el mercado.

1.8.3.3. Demanda futura de la empresa

De acuerdo con la informacion obtenida en este andlisis se considera que a la
demanda futura en proyectos nuevos esta empresa se adjudicara el 20 %, para clarificar

esta informacion ver tabla.



Tabla 1-4. Demanda futura de la empresa.

Proyectos 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Inmobiliarios 23 27 32 25 37 27
Condominios 16 22 16 30 15 20
Comerciales 12 22 41 28 27 15
Residenciales 147 167 162 133 150 196

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

1.8.4. Analisis de la oferta (actual y futura) variables que la afectan

Para realizar el analisis de la oferta se analizara la cantidad de empresas en el
mercado que ofrecen servicios de similares caracteristicas, considerando las condiciones

y capacidades en la que prestan sus servicios a un determinado precio.

1.8.4.1. Oferta actual

Para conocer la oferta existente en el mercado, se consideran las siguientes
empresas que existen en la zona o en la region, las cuales prestan un servicio similar

considerandose una competencia directa dentro del mercado actual de la zona.

e Intergas
e Industrial Simonetti.
e SERTEC Ltda.

e REDEX.

e SOEC.

e V&B.

e INGEGAS.

1.8.4.2. Oferta futura

Se consideran estrategias para tener una oferta que vaya de acuerdo al mercado,
por ejemplo, mantener un precio que sea competitivo respecto a otras empresas en el
mercado, que tenga relacion directa con la satisfaccion total de la oferta y demanda.

También es de vital importancia como empresa tratar de mantener costos
operacionales estables, esto nos permitira de gran manera mantener los precios acordes a
la competencia existente en el mercado y obtener mayores beneficios a lo largo del tiempo.



Para lograr obtener beneficios satisfactorios, se realizaran anlisis efectivos de
precios, para realizar en el momento indicado ofertas de descuentos y ofrecer precios

alternativos un poco mas bajos que la competencia sin afectar los ingresos de la empresa.

1.8.5. Determinacion del precio

En este punto se explicard y detallara todos los costos que involucran a la

inversion de equipos, herramientas, implementacion de oficinas, transporte y edificacion.

1.8.6. Sistema de comercializacion

Para captar la atencion de nuestros clientes como empresa instaladora de
gas natural es de suma importancia destacar las cualidades positivas que posee nuestra
empresa dandolas a conocer a cada usuario para que asi cada uno de ellos este conforme,
tranquilo, sabiendo que esta empresa trabaja profesionalmente y cuidando la seguridad de
cada cliente. Cumpliendo todo esto nos ayudara a ubicarnos en el mercado actual como

una empresa que sobre sale del resto y ocupando una estrategia de marketing como:

e Creacidon de una pagina web de la empresa donde se aprecien los
trabajos realizados, el personal e informacion de la empresa (fotos y
videos).

e Tarjetas de presentacion para ser repartidas entre los clientes.

¢ Redes sociales que ayudaran a tener mas auge como empresa.

e Folletos o carteles en la oficina aprovechando su ubicacion geogréfica.



CAPITULO 2: INGENIERIA BASICA Y CONCEPTUAL DEL PROYECTO




2. INGENIERIA BASICA Y CONCEPTUAL DEL PROYECTO

En el presente estudio se identifican y describen los procesos relacionados con
la descripcion y seleccion del proceso, ademas, del balance de masa del proceso de
fabricacion y el personal requerido para los distintos cargos necesarios para correcta

ejecucion del proyecto

2.1. ESTUDIO TECNICO

En este estudio se describen los procesos, equipos y materiales a utilizar para
poder desarrollar el trabajo de instalaciones de gas natural. Ademéas de la estructura
organizacional, personal, cargos y perfiles, marco legal, impacto medioambiental y disefio

de la planta.

2.1.1. Descripcion y seleccidn de procesos

Par obtener un buen desarrollo en el area de produccion, se debe conocer sus

etapas, estas se dividen en tres fases importantes las cuales se presentan a continuacion:

1. Necesidad de cliente
2. Disefio
3. Entrega e instalacion

El mercado donde se implementara este producto seré:
1. Proyectosnuevos

a. Inmobiliarios
b. Condominios

c. Casas

o

Comercios



2.1.2. Diagrama de blogues

El diagrama de blogues muestra de forma dindmica las etapas que constituyen
el proceso de adquisicidn, instalacion y entrega de un proyecto de instalaciones de gas
natural, partiendo por la necesidad del cliente, hasta la instalacion y entrega de esta, como

se puede apreciar en la figura ....

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto

Figura 2-1. Diagrama de bloques

2.1.3. Diagrama de flujos

Se puede apreciar de forma puntual y clara las etapas que componen una
instalacion de gas natural, por medio del diagrama de flujo el cual se detalla en la figura

gue se presenta a continuacion
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Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 2-2. Diagrama de flujos.



2.1.4. Diagrama de Layout

A continuacion, se presenta en layout de las instalaciones, donde se ubicara la
empresa de calefaccion, la cual consta de oficinas, bodega, estacionamiento, cocina,
comedor y bafo. Esto considera un area total de 54 m2 de superficie habitable, la cual se
puede apreciar en la figura
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Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 2-3. Diagrama de lay out.

2.1.5. Balance de masa y energia

Para determinar el balance de masa, se considera la masa de cada cafieria,
fitting, artefacto y la energia utilizada por los equipos para generar el producto final, este
detalle se puede apreciar en la figura.

Se estima un volumen aproximado de produccion equivalente.

e Se compra materia prima cafieria, fitting, fundas y artefactos.
e Se realiza el proceso de cortado, ensamble, proteccion e instalacion de

acuerdo con la ingenieria de detalle.



Materia prima Producto terminado
—_—

Cortado, enzambls, proteccion

Calleria ¥ fitting instalacin

Energia

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 2-4. Balance de masa y energia.

En el proceso de instalacion de redes de gas es muy poco el material que se
desecha, la mayoria de estas es producida por las perforaciones de taladro en muros de
concreto, madera, entre otros. Hoy en dia la materia prima mas utilizada para las
instalaciones de gas es el cobre y el precio de este se encuentra muy elevado en relacion
con afios anteriores, es por este motivo que el balance de masa en una obra es
practicamente despreciable ya que, el porcentaje de residuos o pequefios trozos de cafieria
que sobran, se juntan hasta obtener una cantidad considerable que se puede reciclar.

Para detallar el material utilizado y energia requerida para este proceso se puede

apreciar en las siguientes tablas.

Tabla 2-1. Material utilizado para general producto final

Descripcion unidad peso kg / ml
cafieria Cu 1/2" ml 1.184
cafieria CU 3/4" ml 2.529
cafieria Cu 1" ml 4.379
cafieriaCu 11/4" ml 7.174
cafieriaCu11/2" ml 10.116
Recubrimiento tuberia c/plasma ml 0.732
Fitting unidad 0.867

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.



Tabla 2-2. Energia requerida

Energia requerida
ITEMS | Descripcidn potencia requeria en Kw
2 | Taladro eléctrico de 1" 9.6
Total energia requeria en Kw 9.6
Potencia de seguridad en Kw 10

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

2.1.6. Inversion en equipos, herramientas, implementacion de oficinas y transporte

Se contempla realizar la compra de equipos esenciales los cuales facilitaran la
ejecucion de trabajos, también se considera la compra de toda herramienta que sea
fundamental para la implementacion de cada uno de los maestros y ayudantes realizaran
los proyectos de servicio de instalaciones de gas. Todas estas inversiones se pueden

apreciar en las siguientes tablas de detalle.

Tabla 2-3. Inversion de equipos.

Inversion de equipos
Equipos Cantidad Precio Total UF
Mandmetro columna de agua 13 $53.490 $695.370 $25,37
Detector de fugas electrdnico 8 $29.990 $319.920 S11,67
Taladro eléctrico de 1" 8 $89.990 $719.920 $26,26
Equipo de oxitileno 9 $179.990 $1.619.910 $59,10
Total $3.355.120 $122,40

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.



Tabla 2-4. Inversién en herramientas.

Inversion de herramientas
Herramientas Cantidad | Precio Total UF
Palas 18 $6.690 $120.420 $4,39
Sierra manual 21 $5.790 $121.590 $4,44
Escobillones 15 $990 $14.850 $0,54
Huincha de medir 24 $11.690 | $280.560 | $10,23
Chuzos 18 $12.150 $218.700 $7,98
Carretillas 12 $27.990 $335.880 $12,25
Martillo 16 $5.390 $86.240 $3,15
Atornillador 15 $1.877 $28.155 $1,03
Escala articulada aluminio $69.990 | $559.920 | $20,43
Escala tijera aluminio $48.990 | $293.940 | $10,72
Cortador de tubos 20 $5.090 $101.800 $3,71
Alicate pelicano 18 $5.990 $107.820 $3,93
Llave Stillson 22 $9.830 $216.260 $7,89
Llave ajustable 22 $4.390 $96.580 $3,52
Total $2.582.715 | $94,22
Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.
Tabla 2-5. Implementacién de oficinas
Inversion en implementacién de oficinas
Implementos Cantidad Precio Total UF
Sillas de escritorios 5 $19.370 $96.850 $3,53
Computadores 8 $379.990 $3.039.920 $110,90
Escritorios 5 $44.990 $229.950 $8,39
Mesa de reuniones 1 $89.990 $89.990 $3,28
Impresora multifuncional 2 $113.990 $227.980 $8,32
Teléfonos 5 $59.900 $299.500 $10,93
Mesa centro 1 $25.000 $25.000 $0,91
Sillén recepcion 3 $54.550 $163.650 $5,97
Estantes 3 $32.990 $98.970 $3,61
Total $4.271.810 $155,84

Fuente: andlisis realizado para estudio del proyecto.




Tabla 2-6. Inversion en trasporte.

Inversion en transporte
Vehiculo Cantidad Precio Total UF
Camidn 3/4 1 $7.073.000 $7.073.000 $257,27
Camioneta 1 $12.000.000 $12.000.000 $436,47
Total $19.073.000 $693,74

Fuente: analisis realizado para el estudio del proyecto.

2.1.7. Inversién en puesta en marcha

Para este punto se han considerado solo los gastos que se realizaran por Unica vez
y al comienzo del proyecto para dar inicio a la actividad de la empresa, dentro de estos
gastos encontraremos escritura de la sociedad, constitucion de la sociedad, publicacién en
el diario oficial y gastos en SlI, los costos asociados se podrén apreciar a continuacion en

la siguiente tabla.

Tabla 2-7. Inversion de puesta en marcha

Inversion de puesta en marcha
Descripcion Precio
Escritura de la sociedad 5,48
Constitucion de la sociedad 2,74
Publicacion en diario oficial 2,51
Servicio impuesto internos 2,05
Total 12,78

Fuente: Andlisi realizado para el estudio del proyecto.

2.1.8. Gastos de imprevistos

Se ha considerado en este proyecto un 10% del total de capital de trabajo mensual

como costo de imprevistos, esto se puede apreciar con detalle en la siguiente tabla.



Tabla 2-8. Gastos imprevistos

Descripcion Precio
Costos de imprevistos 129,33
Total 129,33

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

2.1.9. Resumen de inversion inicial

En este item se mostrard en resumen la inversion necesaria a considerar para
iniciar este proyecto, como por ejemplo equipos y edificacion, puesta en marcha, capital
de trabajo y costos de imprevistos, el cual nos entrega un total de 1422,63 UF, todo esto
se puede apreciar en la siguiente tabla.

Tabla 2-9. Resumen invesion inicial.

INVERSION INICIAL VALOR UF
Capital de trabajo 145,94
Puesta en marcha 12,78
Inversion en activos 1134,58
Inversion inicial 1293,30
Imprevistos 129,33

Total inversion inicial 1422,63

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

2.2. ASPECTOS TECNICOS Y LEGALES

A continuacion, se analizaran los aspectos tecnicos y legales de la empresa
destinada a instalaciones de gas natural dentro de la zona de Valparaiso, considerando la

estructura organizacional de la empresa, su personal, cargos y perfiles y programas

de trabajos, asi como también se estudiara el marco legal y el impacto ambiental.



2.2.1. Estructura organizacional

El organigrama nos muestra que la empresa dedicada a las instalaciones de red
de gas presenta un estilo horizontal en el area de produccién, con la finalidad de que todos
los trabajadores aporten con sus conocimientos e ideas para que exista un mejoramiento

continuo en la implementacion de este sistema, como podemos apreciar en la figura

Figura2-5. Organigrama empresa
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Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

2.2.2. Personal, cargos v perfiles

En este punto se detalla el personal, cargo y perfiles de cada trabajador que se
desempefiara en la empresa, los cuales trabajaran conforme a lo estipulado en el Cédigo

del Trabajo en relacion con los horarios, sueldos y beneficios acordados entre las partes



2.2.2.1. Programa de trabajo, turnos y gastos en personas

Se ha considerado para este proyecto tener en un comienzo un equipo
compuesto por gerente general, prevencionista de riesgos, secretaria telefonista, jefe de
operaciones, administrativo, supervisor de obra y proyectista.

A continuacion, se presenta los cargos y especificaciones que deben cumplir

cada uno de estos puestos de trabajo.

Cargo
Titulo universitario

Experiencia

Objetivos del cargo :

Analisis del cargo

Cargo

Titulo universitario
Experiencia
Objetivos del cargo
Anaélisis del cargo

Cargo
Titulo universitario
Experiencia

Objetivos del cargo

Analisis del cargo

Cargo
Titulo universitario

Experiencia

Gerente general

Ingeniero civil industrial o ingeniero civil.

5 afios en cargos similares

Informar directamente al directorio sobre los
avances, inversiones y cambios de la empresa,
optimizar recursos Yy entregar herramientas
necesarias para apoyar al personal

Responsabilidad

: Prevencionista de riesgos

: Ingeniero ejecucion en prevencion de riesgo

: 1 aflo de experiencia en cargos similares

: Encargado de gestionar seg. y salud en el trabajo
: Responsabilidad

: Secretaria telefonista

: Técnico en secretariado

: 2 afios de experiencia en cargos similares
:Colaborar con el gerente general en el érea
administrativa, es la encargada de la documentacion
de laempresa y de la atencion del cliente, efectuando
esto durante la jornada de trabajo.

: Control

: Jefe de operaciones
: Ingeniero em construccién

: 2 anos en cargos similares



Objetivos del cargo : Cargo que reporta al gerente general y que incluye
la responsabilidad del equipo administrativo y la
supervision del cumplimiento del calendario de

actividades del programa

Anélisis del cargo : Responsabilidad

Cargo : Administrativo

Titulo universitario : Formacion técnica

Experiencia : 1 afio en cargos similares

Obijetivos del cargo : Apoyar al jefe de operaciones en todas las tareas
necesarias

Cargo : Supervisor de obra

Titulo universitario : Técnico en construccion

Experiencia : 1 afio en cargos similares

Obijetivos del cargo : Encargado de verificar la correcta ejecucion de los

trabajos relacionados con las instalaciones de gas
natural llevando el control de todos los proyectos
adjudicados involucrando, pedidos de materiales,
mano de obra, reuniones de obra, entre otros. Debera

poseer gran manejo de la normativa vigente DS 66

Cargo : Proyectista

Titulo universitario : Técnico en proyecto y disefio mecanico o similar
Experiencia : 2 aflos en cargos similares

Obijetivos del cargo : Encargado de realizar proyectos de gas natural para

postular a licitaciones, responsable de las

cubicaciones y presupuestos.

2.2.2.2. Sueldos del personal

El personal de la empresa tendra un contrato indefinido después de 3 meses de
trabajo, el cual sera remunerado dependiendo del cargo a desarrollar. A continuacion, se

presenta los cargos y sueldos correspondientes en la tabla



Tabla 2-10. Sueldo personal

Costos directos por salarios del personal
Descripcién No salario Tota-l, suel.d © | Total anual
trabajadores | mensual mes imponible

Jefe de operaciones 1 30,92 30,92 371,04
Prevencionista 1 18,19 18,19 218,28
Secretaria 1 11,64 11,64 139,68
Proyectista 1 20,01 20,01 240,12
Administrativo 1 12 12 144
Supervisor técnico 1 14,55 14,55 174,6
Maestros 2 16,34 32,68 392,16
Ayudantes 2 7,22 14,44 173,28

Total 154,43 8119,47

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

2.2.2.3. Gastos en personal

En este punto se detallan todos los elementos de seguridad, para la proteccién

al personal que trabaja en el area de instalaciones, se detalla en la tabla

Tabla 2-11. Elementos de proteccion pesonal

Gastos en elementos de seguridad
Descripcion Cantidad Precio Total
Guantes de cuero 100 0,04 3,93
Casco 100 0,1 10
Anteojos de seguridad 100 0,07 6,8
Protector auditivo 100 0,03 3,15
Zapatos de seguridad 50 0,39 19,53
Protector facial 30 0,17 5,13
Extintor 10 1,46 14,6
Mascarilla 50 0,1 5,23
Total 68,37

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.



2.2.3. Marco legal

La constitucion legal de este proyecto sera una empresa constructora dedicada
a las instalaciones de gas natural, y con caracter de sociedad anénima cerrada (SAC).

La cual esta compuesta por dos accionistas que aportan igual porcentaje de una
parte de la inversion, si se comienza a percibir ingresos se contratara a un encargado de
gerencia, el cual sera elegido por el directorio, este tendra a cargo la empresa y dara a
conocer los cambios y/o inversiones que se deseen hacer en esta al directorio.

La sociedad anénima es de caracter solemne, tanto en su constitucion,
modificacion y disolucidn, pues se forma y prueba por escritura publica, cuyo extracto se
inscribe en el registro de comercio y se publica en el Diario Oficial. Las sociedades
anonimas cerradas no pueden hacer oferta pablica de sus acciones, salvo que se sometan
voluntariamente a la fiscalizacion de la SVS.

La ley no exige un capital minimo para su constitucion de acuerdo con la ley y
a las instrucciones del Sll, las sociedades comerciales descritas constituyen personas
juridicas que deben obtener RUT y hacer Inicio de Actividades, en forma simultanea, a
través del formulario 4415, pues son susceptibles de ser sujetos de impuestos debido a las
actividades y negocios que realizan ante el Sll. Para la obtencion de RUT e Inicio de
actividades el inversionista debera presentar: Original o fotocopia ante notario de la
escritura publica de constitucion, con constancia de su inscripcion el registro de comercio
original o fotocopia de la publicacion en el diario oficial del extracto.

En todos los tipos de personas juridicas descritas, ademas se deben presentar
los siguientes antecedentes:

e Cedula nacional de identidad del representante. Si este es extranjero,
Cedula de Identidad de Extranjeros y Cedula RUT

e Si actua por mandatario: cedula de identidad del mandatario

e Poder del representante al mandatario ante notario, ministro de Fe del SlI
u oficial del registro civil (cuando no exista notario)

e Original o fotocopia ante notario de la cedula de identidad del
representante. Si el representante es extranjero, presentar ademas cedula
RUT de este acreditar el domicilio en la forma indicada en las instrucciones
de SII. Todos los documentos que provengan del extranjero deben estar
debidamente legalizados ante el consul de chile en el pais de origen o la
autoridad que represente los intereses de Chile en el pais de origen o la
autoridad que represente los intereses de Chile en dicho pais y autorizados

ante el ministerio de relaciones exteriores de Chile. Los socios extranjeros



de estas sociedades también deberan obtener RUT ante el SlI. Para todos
los tramites administrativos y societarios sefialados. Debe tenerse presente
la designacion de representantes legales con residencia o domicilio en

chile.

2.2.4. Impacto medioambiental

En vista de la normativa vigente en el pais referido a la proteccion del medio
ambiente y de la cantidad de empresas que se han acoplado a esta iniciativa, se opta por
capacitar a la empresa en el sistema de gestién ambiental 1ISO 14001 : 2004, siendo esta
un prerrequisito para poder participar en las licitaciones de la empresa de distribucién de
gas “ GASVALPO S:A”, considerar que solo es una capacitacion y no una certificacion
ISO, esta empresa de distribucion realiza constantemente revisiones a los contratistas por
el manejo y conocimiento referido a la gestion medioambiental, instruyendo los puntos
mas débiles. Este tipo de capacitaciones no solo fortalecen a la empresa si no también, le
entregan un plus distintivo con el resto de las empresas.

Ademas, para el funcionamiento de nuestra central de operaciones se

consideran las siguientes normativas.

e Condiciones sanitarias y ambientales basicas en los lugares de trabajo (DS
594)

e Evitar emanaciones o contaminantes atmosféricos de cualquier naturaleza
(DS 144)

e Bases generales del medio ambiente

e Valores de toxicidad de las sustancias para efectos del reglamento

sanitario sobre manejo de residuos peligrosos (DS 190)



2.3. DISENO DE LA PLANTA

A continuacién, se mostraran los distintos disefios para el sistema de tuberias,
potencias y obras civiles que se implementaran en la concepcién de las oficinas y bodegas

para este proyecto

2.3.1. Diseflo de sistemas de tuberias

Los materiales analizados para la dotacion de servicios de agua potable y

alcantarillado para la empresa son los siguientes:

e Agua potable: para los ramales de distribucion de agua se utilizo6 cafieria
tipo L. de didmetro ¥4 y para la acometida diametro 17, todos los fitting
son de bronce.

e Alcantarillado: para los ramales de distribucion se utilizo PVC sanitario de
didmetro 50 mm y para el colector principal PVC sanitario diametro 110
mm, todos los fitting son de PVC y las camaras de inspeccion son de

albafileria y estuco interior con mortero fino.

2.3.2. Disefio de sistemas de potencia

La empresa considera un sistema de instalacion eléctrica de acuerdo con la

normativa vigente y bajo la empresa de distribucion CHILQUINTA energia.

2.3.3. Disefio de obras civiles

Se consideran trabajos de obras civiles menores como por ejemplo
remodelacion del taller y oficinas.

El taller seré de estructuras metéalicas, confeccionando todo su entramado con
perfiles metélicos de dimensiones 100x100x3, 50x50x3 y angulos de 30x30x2, las
costaneras se consideran de madera 4°x2” y la techumbre sera de zinc ondulado de 3.5mm
el perimetro del taller serd cubierto con planchas de zinc seccion V solo por la parte
exterior.

Las oficinas en todo su perimetro seran de albafiileria reforzada con fundaciones

de hormigdén a una profundidad segin las condiciones del terreno, las divisiones se



consideran de material liviano Metalcom y la techumbre serd de estructura Metalcom con

teja asfaltica.

2.4. DOCUMENTOS DEL PROYECTO

Esta etapa tiene como finalidad recopilar la mayor cantidad de informacién para

la concepcidn de este proyecto

2.4.1. Planos generales de las instalaciones

La empresa se ubicara estratégicamente en calle Quillota 721, Vifia del Mar,
debido a la cercania y facilidad para llegar a los distintos sectores que se quieren abordar

para posicionar a la empresa dentro del mercado de las instalaciones de gas natural.
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Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 2-6. Plano de ubicacién



2.4.2. EETT o bases administrativas

Para cumplir con la normativa existente en el pais aplicable a las instalaciones
es necesario informar y capacitar al personal que cumple con esta labor en la empresa, por
este motivo se disefio especificaciones técnicas de instalacion, las cuales se encuentra
adjunta en el anexo, para el servicio a entregar de instalaciones de gas las especificaciones
técnicas estaran al DS 66 capitulo VI de la ejecucidn o construccién de las instalaciones
interiores de gas, capitulo VII de los medidores de instalaciones interiores y del capitulo

IX de la instalacion de artefactos a gas.
2.4.3. Cotizaciones

Después de conocer las especificaciones y requerimientos que deben cumplir
los equipos principales que se utilizaran en el area de instalaciones de la empresa, se
cotizaron los valores de los principales equipos y materia prima indispensables para la

ejecucion de las obras en las paginas web de Sodimac y Easy.

2.4.4. Calculos obtenidos

Para ejecutar las instalaciones en este proyecto, se debe cumplir con la calidad
y seguridad de las instalaciones, apoyandose con especificaciones técnicas, normas y el
respaldo de una sélida memoria de célculo la cual garantice el buen funcionamiento,

ademas de la estabilidad y calidad de la instalacién



CAPITULO 3: EVALUACION ECONOMICA




3. EVALUACION ECONOMICA

El objetivo de la evaluacion técnica econdmica es analizar la mejor opcion de
financiamiento para llevar a cabo el proyecto como asi, la ejecucion de los flujos de caja,
puro con financiamiento bancarios de un 25%, 50% y 75% y determinar asi cal de estas

opciones entrega mayor rentabilidad.

3.1. ANTECEDENTES FINANCIERQOS

Para concebir este proyecto es muy importante evaluar y definir la mejor opcién
de financiamiento, contando en primera instancia a los inversionistas los cuales aportan
un 50 % cada uno de la inversion, por otra parte, estan las entidades bancarias las cuales
entregan opciones muy tentativas.

Si se desea solicitar un préstamo este seré a largo plazo, con una duracién de 5
afios, la mejor alternativa de financiamiento para este proyecto se contemplan dos
entidades bancarias, Banco Scotiabank y Banco Estado, siendo este Gltimo el seleccionado
ya que, ofrece una tasa de interés de 12,96 % anual.

La cantidad total para financiar es de 1422,63 UF, monto determinado por la
inversion inicial, la cual estd compuesta por el capital de trabajo, puesta en marcha,

elementos de seguridad, inversion en equipos e imprevistos.

Tabla 3-1. Comparacion entidades bancarias.

Tasa de interés Costo total de
Banco o
anual crédito en UF
Banco Estado 12,96% 1505,99
Banco Scotiabank 19,68% 1760,77

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.



3.1.1. Fuentes de financiamiento

El financiamiento del proyecto puede ser por aporte de los inversionistas o por
un préstamo a largo plazo de una entidad bancaria, decision que serd analizada y

determinada por los inversionistas.

3.1.2. Costos de financiamiento

Los costos involucrados para la concepcion de este proyecto estan definidos con
un financiamiento bancario a una tasa de interés del 12% con una cuota fija anual para los
créditos a largo plazo y para los créditos a corto plazo se considerara un interés anual del
10 % se evaltan 3 tipos de financiamiento al 25 %, 50 %, 75% del capital inicial 1422,63

UF. Entregando los siguientes resultados.

3.1.2.1. Costos en financiamiento al 25 %

Se asume para el pago del financiamiento de un 25 % del capital inicial la
opcion de cuota fija anual, en la cual el interés esté definido (12,96%) y la amortizacion

se obtiene entre la resta de la cuota fija anual menos el interés.

Tabla 3-2. Crédito a largo plazo financiamiento al 25%.

Costo financiamiento al 25 %
N° de periodos 0 1 2 3 4 5
Principal (deuda) 355,66 | 299,67 | 236,97 | 166,75 | 88,09 | 0,00
Amortizacién 55,98 | 62,70 | 70,23 | 78,65 | 88,09
Interés 42,68 | 3596 | 28,44 | 20,01 | 10,57
Cuota o pago 98,66 | 98,66 | 98,66 | 98,66 | 98,66

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.2.2. Costos en financiamiento al 50 %

Se asume para el pago del financiamiento de un 50 % del capital inicial la
opcion de cuota fija anual, en la cual el interés esté definido (12,96%) y la amortizacion

se obtiene entre la resta de la cuota fija anual menos el interés.



Tabla 3-3. Crédito a largo plazo financiamiento al 50%.

Costo financiamiento al 50 %
N° de periodos 0 1 2 3 4 5
Principal (deuda) 711,32 | 599,35 | 473,94 | 333,49 | 176,18 | 0,00
Amortizacion 111,97 | 125,40 | 140,45 | 157,31 | 176,18
Interés 85,36 | 71,92 | 56,87 | 40,02 | 21,14
Cuota o pago 197,33 | 197,33 | 197,33 | 197,33 | 197,33

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.2.3. Costos en financiamiento al 75 %

Se asume para el pago del financiamiento de un 75 % del capital inicial la
opcidn de cuota fija anual, en la cual el interés esta definido (12,96%) y la amortizacion

se obtiene entre la resta de la cuota fija anual menos el interés.

Tabla 3-4. Crédito a largo plazo financiamiento al 75%.

Financiamiento 75%
N° de periodos 0 1 2 3 4 5
Principal (deuda) 1066,98 | 899,02 | 710,92 | 500,24 | 264,28 | 0,00
Amortizacién 167,95 | 188,11 | 210,68 | 235,96 | 264,28
Interés 128,04 | 107,88 | 85,31 | 60,03 | 31,71
Cuota o pago 295,99 | 295,99 | 295,99 | 295,99 | 295,99

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.3. VAN, TIRyPRI

Para tener una vision mas clara del valor actual neto (VAN), de la tasa interna
de retorno (TIR) y el periodo de recuperacion de la inversién (PRI) a continuacion, se
muestra una tabla comparativa de las distintas opciones de financiamiento para este
proyecto, la cual nos entregara los pardmetros para elegir la mejor opcion de

financiamiento.



Tabla 3-5. comparacion de los diferentes financiaminetos.

ftems | Proyecto puro | Financiado 25% Financiado 50% | Financiado 75%
VAN 16,54 99,62 182,71 265,79

PRI 5 5 5 5

TIR 20% 23% 28% 38%

D 20% 20% 20% 20%

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Como se puede apreciar en la tabla anterior, la alternativa mas rentable para el
proyecto es el financiamiento en un 75 %, en comparacion con las otras alternativas.

Dentro de los criterios de evaluacion se utilizé el VAN, el cual esta ligado con
los ingresos y costos del proyecto. Dentro de las opciones que se presentan, la mejor es el
proyecto financiado en un 75 % obteniendo un VAN positivo en el 5to periodo.

Otro parametro importante y que ayuda a identificar cual es la mejor opcidn de
financiamiento para este proyecto es la TIR que tiene total vinculo con la tasa de descuento
(TD) que considera el inversionista antes de la concepcidon del proyecto, si el valor de la
TIR es mayor a la TD solicitada por el inversionista, indica que el proyecto es rentable.

Tabla 3-6. Comparacion (TIR) v/s (TD).

items Proyecto puro | Financiado 25% | Financiado 50% | Financiado 75%
TIR 19% 22% 26% 34%
TD 20% 20% 20% 20%
Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.
3.1.4. Inversiones

Se evaluara la adquisicién de todos los activos fijos y/o tangibles, puesta en
marcha y capital de trabajo para iniciar las operaciones de la empresa, a continuacion, se

mostrara en detalle cada uno de los items nombrados.



3.1.4.1. Activos fijos y/o tangibles

Los activos fijos y/o tangibles considerados para este proyecto serian las
inversiones destinadas para adjudicar herramientas, equipos, edificaciones,
implementacidn de oficinas y transporte, esta inversion se puede ver detalladamente en

tablas.

Tabla 3-7. Inversion activos fijos.

Descripcion Precio

Inversion de herramientas 94,22

Inversion de equipos 122,4
Inversion en oficinas 155,84

Inversion seguridad 68,37
Inversion en transporte 693,75
Total 1134,58

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.5. Tasa de descuento y horizonte del proyecto

La tasa de descuento (TD) para todo proyecto representa el retorno minimo
exigido por el inversionista a la inversion del proyecto, se deduce que sera dificil meterse
dentro del mercado en un principio, producto de estas condiciones se estudiara el proyecto
economicamente con un horizonte de 5 afios.

Se espera que el proyecto tenga una tasa de descuento esperable de un 20%
dado que el nivel de riesgo es medio (3%), también considerando la tasa del banco
(12,96%) y un porcentaje de excedente (4%).

para este andlisis se considera una tasa de descuento segun detalla la tabla.



Tabla 3-8. Tasa de descuento.

items

Proyecto puro

Financiado 25%

Financiado 50%

Financiado 75%

(TD)

20%

20%

20%

20%

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.6. Cuadro de reinversiones

En esta seccion se daran a conocer las reinversiones consideradas para este
proyecto, siendo el objetivo principal mantener un stock de herramientas y equipos en

buenas condiciones entejandoles asi, a los clientes un trabajo bien ejecutado y con un buen

estandar de calidad.

Tabla 3-9. Reinversion equipos.

Descripcion Cantidad Precio Total

Taladro eléctrico de 1" en acero 10 3,97 39,7
Equipo de oxitileno 10 9,26 92,6
Detector de fugas electrénico 10 11,23 112,3
Mandémetro columna de agua 15 3,88 58,2
Total 302,8

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.7. Costos

Cuando se conocen los montos de inversiones que comprende el proyecto, se
procede a trabajar en determinar los flujos de cajas asociados a este. Es por esto por lo que
es de suma importancia analizar y definir los costos involucrados para poder determinar

la factibilidad del proyecto mediante flujos de cajas con la ayuda de los indicadores de

rentabilidad.




Tabla 3-10. Costo de servicios.

$50.000

$80.000 2,91 34,92
$45.000 1,64 19,64
$200.000 7,27 87,30
$67.000 2,44 29,24
$442.000 16,08 192,93

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Tabla 3-11. Costo de produccion.

$467.930

$1.300.000 47,29
$460.000 16,73
$2.227.930 81,04

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.



Tabla 3-12. Costo sueldo personal oficina.

Costos sueldo personal de oficina

s, N°® Salario
Descripcion . Total anual
trabajadores | mensual

Jefe de operaciones 1 30,92 371,04
Prevencionista 1 18,19 218,28
Secretaria 1 11,64 139,68
Proyectista 1 20,01 240,12
Administrativo 1 12 144
Supervisor técnico 1 14,55 174,6
Total 6 107,31 1287,72

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.7.1. Estructura de costos fijos/variables o directos/indirectos

Para este proyecto se ha determinado clasificar los costé de acuerdo con su
grado de variabilidad, este tipo de clasificacion permitira estudiar la planificacion y
control de operaciones, ya que esta vinculado con la variacion o no de los costos, segin
los niveles de actividad, se definen como costos fijos el arriendo, impuestos fijos, arriendo
de camionetas, servicios publicos (luz, agua, gas, teléfono, internet.) y sueldos. Para los
costos variables se aprecia mano de obra directa, materias primas directas, materiales e

insumos directos.

3.1.7.2. Costos de operacion o de produccion

Para comenzar la actividad de este proyecto se definieron los costos de
operacion de acuerdo al mercado competitivo, analizando cada uno de ellos para asi tener
la preferencia por parte del consumidor y para poder posicionarse dentro de las mejores

empresas instaladoras de gas natural en la V region.



Tabla 3-13. Costo de operacion.

INSTALACION RED DE GAS

ant. | Unidades Descripcion - Precio unitario
Materiales | Mano de obra
Ml Instalacion cafieria Cu 1 1/2" 0,85 0,42
Ml Instalacion cafieria Cu 1 1/4" 0,66 0,31
Ml Instalacion caneria Cu 1" 0,48 0,21
Ml Instalacién cafieria Cu 3/4" 0,3 0,2
Ml Instalacion cafieria Cu 1/2" 0,25 0,12
Ml Recubrimiento cafieria c/plasma 0,02 0,02
Uni Conexidn cocina ¢/ flexible 0,65 0,3
Uni Conexion calefdén 0,43 0,3
Uni Conexidn calefactor 0,28 0,3
Uni Conexion medidor 0,94 0,42
Uni Instalacion URP 0,94 0,42
Uni Excavacion terreno 0,13 0,09
Uni Anclaje de caieria 0,05 0,02
Uni Declaracién SEC 0 6,39
Uni Traslado 0 0,49
Uni Prueba de hermeticidad 0,66 0,37
Total 6,64 10,38 17,02
Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.
3.1.7.3. Gastos administrativos

Para este proyecto se requiere cubrir ciertos gastos administrativos, en los

cuales se consideran articulos de escritorio, servicio higiénico y atencion de clientes, el

detalle se puede apreciar en la tabla.

Tabla 3-14. Gastos administrativos.

Descripcion Uni. Valor

Articulos de escritorio Gl 5,48
Articulos de servicio higiénico Gl 1,14
Articulos de atencidn al cliente Gl 0,91
Total 7,53

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.



Referido a los gastos comerciales se identifican para este proyecto los costos
relacionados para marketing y publicidad del producto ofrecido.

Tabla 3-15. Marketing y publicidad.

Descripcion Costo mensual

Publicidad y marketing 6,85
Fuente: andlisis realizado para el estudio del proyecto.

3.1.7.4. Depreciaciones

De acuerdo con la tabla de vida atil de los bienes fisicos del activo inmovilizado
se puede apreciar de qué manera afectara la depreciacion a los bienes adquiridos en este
proyecto, se han realizado tablas en la cual se adopta una depreciacion acelerada, en
equipos, herramientas, muebles y computadores, para obtener utilidad méxima del valor

venta de estos activos, estos se pueden apreciar en las tablas a continuacion.

Tabla 3-16. Depreciaciones.

Activos depreciables Compra T 1 2 3 4 5 VL |Valorventa| WVta-VL
Camidn 257,27 7 37 7 37 7 37 73,51 112 38,49
Escritorio 13,09 2 6,33 6,53 0,00 8,3 2,30

Sillas 2,36 2 1,18 1,18 0,00 1,2 1,20
Impresora Laser 1,96 2 0,98 0,98 0,00 10 10,00
Camioneta 436,48 7 62,35 | 62,35 |62,35|62,35|62,35| 124,71 1] -118,71
Computadores 54,56 2 27,28 | 27,28 0,00 14 14,00
Comedor 7,20 2 3,60 3,60 0,00 18,4 18,40
Microondas 1,60 z | o053 | 053 |0,53 0,00 0,4 0,40
Miultifuncional 10,91 2| 546 | 548 0,00 1,2 1,20
Total inversion 785,44 - 145 145 |99,64| 99 | 99 | 19821 171,7 -26,51

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.



Como la duracion del proyecto es de cinco afios, en la siguiente tabla se puede
apreciar el analisis completo referido a la depreciacion, valor libro y valor salvamento de

todos los bienes durante los cincos periodos definidos para este proyecto.

3.2 FLUJOS DE CAJA Y SENSIBILIZACION

Para conocer la rentabilidad del proyecto, se realizaran diferentes evaluaciones
por medio de flujos de cajas, la primera corresponde al proyecto puro, es decir, sin
financiamiento y otras tres con financiamiento del 25%, 50%, y 75% de la cantidad total
a financiar, se ha considerado como entidad financiera al Banco Estado por la tasa de
interés de un 12,96 % anual dentro de un plazo de 5 afios.

Para evaluar los flujos de cajas se usaran indicadores financieros como VAN,
TIR y PRI, dependiendo del resultado entregado, se verifica si el proyecto es rentable o

no.

3.2.1. Flujo de caja puro

Se evaluara el proyecto puro, es decir, sin ningan tipo de financiamiento, solo
con el aporte de los inversionistas que componen la empresa.

Los resultados obtenidos del primer flujo de caja para este proyecto se dan a
conocer por medio de los indicadores que son el resultado de VAN con un valor de —38,15
UF, la TIR 19 % considerando que la tasa de descuento (TD) es de 20 % y sin periodo de
recuperacion de inversion (PRI), de lo que se puede concluir que el proyecto sin

financiamiento NO es rentable.



Tabla 3-17.. Flujo de caja puro.

Periodos 0 1 2 3 4 T
+ |ingresos a2vakz|  @2TIEZl  3E3T.36 400109 436482
- | Costos 27 40| -2V 400 307348 324 66R|  -3403E3
= | Utilidad a66,22 266,22 REY.o8 759,54 961,19
- |Interezes LF
Interezes CF 0,00 0,00 0,00 0,00
- | Depreciacian -144 9 -144 B3 -99,64 -99.11 -33.11
-f+| Oif % Wta de Aot a WL -26.51
- |P&rd de Ejerc &nt | 0,00 0,00 0,00 0,00
= | Utilidad ant de Impto 21153 211,53 458,23 EE043 23557
- | Impto 26 52,88 5288 114,56 -165,11 -208,39
= | Lhilidad desp Imptp 158,65 155 65 J43ET 4355 32 E2E 65
+ |Pérd de Ejerc Ant 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | Depreciacian 144 59 144 59 99,64 231 99,1
- | &mart LP
- | Amort CP 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | Wta Bt WL 132,21
K de Trabajo 142,29 14229
Pta en Mlarcha 12,748
Irersicn en At 1134 52
- | lmprevisto -128,47
= | Total Anual -1418 62 203,34 203,24 443,32 59443 10EE,20
+ | Créditos LP
+ | Créditos CP 0,00 0,00 0,00 0,00
= | Flujo Meto -1418 62 203,34 203,24 443,32 59443 10EE,20
Flujo b, At -1418.62 253 211 267 287 429
Flujo M.Acum 141862  -1165,24 -955,19 -E38 .64 -411,93 16,54
WAk 16,54
FFI -
TIR 208
[ Tasa de Descuentd 20|

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.

3.2.2. Proyecto financiado en un 25 %

Se evaluara el proyecto financiado en un 25 %, por Banco Estado con una tasa
de interés de un 12,96 % en un plazo de 5 afios.

Los resultados obtenidos del flujo de caja para esta modalidad de
financiamiento del proyecto se dan a conocer por medio de los indicadores que son el
resultado del proyecto, se dan a conocer por medio de los indicadores que son el resultado
del VAN en 48,15 UF. Sufriendo un aumento respecto al flujo sin financiamiento, la TIR
aumenta en un 22% considerando que la tasa de descuento (TD) es de 20 % y recuperando
la inversidn en el 5to periodo, concluyendo que el proyecto con un financiamiento en un
25 % es rentable.



Tabla 3-18.. Proyecto financiado al 25%.

Fericdos 0 i 2 3 4 ]
+ |ingresos BETIE2|  FEVIEZ|  3E3VI6E 100108 436482
- [Castas 27 40| 2917 40| -307348|  -324155( -340363
= [ Likilidad 366,22 26622 RET 88 753,54 AE1,14
- |Intereses LF -42 Bk -36,86 -28, 36 -13,95 10,54
Interezez CP 0,00 0,00 0,00 0,00
- | Depreciacian -144 59 -144 9 -39 B4 -391 -331
-1+ Oif 1 Wta de Act a vl -26.51
- | Pérd de Ejer Ant | 0,00 0,00 0,00 0,00
= |Utilidad ant de Imptao 168,97 175,67 429 88 E40,47 22603
Impto 252 42,24 -4392 107 47 -6 12 -206,26
= | Utilidad desp Imptp 126,73 131,75 322 420,35 E12,77
+ |P&rd de Ejerc &nt 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | Depreciacian 144 £3 144 B9 39,64 R 3491
Amort LF A6 83 -E2 53 -F003 XX 27,84
Amart CP 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | 'Wra Aot WL 133,21
- | K de Trabajo 142,28 142,24
Pta en Marcha 1278
Inuersion en Sk 1134 58
Imprevisto 128,87
= [ Total &nual 141862 215,54 213,491 62 02 A01,0:3 a70.54
+ | Créditos LP 354 55
+ | Craditoz CP 0,00 0,00 0,00 0,00
= | Flujo Meto 063,96 215,54 213,491 62 02 A01,0:3 a70.54
Flujo M. Act 106396 180 1449 204 242 =40
Flujo M.Acum 106396 -254,30 -7357h -532.04 -2an 41 962
Wk 3962
PRI ]
TIR 23

[ Tasa de Dezcuentd 200

Fuente: Analisis realizado para el estudio de este proyecto.

3.2.3. Proyecto financiado en un 50 %

Se evaluara el proyecto financiado en un 50 % por Banco Estado con una tasa
de interés de un 14,33 % en un plazo de 5 afios.

Los resultados obtenidos del flujo de caja para esta modalidad de
financiamiento del proyecto se dan a conocer por medio de los indicadores que son el
resultado del VAN en 131,46 UF. Sufriendo un aumento respecto al flujo financiado al 25
% con una TIR del 26% considerando que la tasa de descuento (TD) es de 20% y con una
recuperacion de la inversion en el 5to periodo, concluyendo que el proyecto con un

financiamiento en un 50 % es viable.



Tabla 3-19. Proyecto financiado al 50 %.

Feriodos I 1 2 3 4 ]
+ |ingresos F2TIEE]  F2TIEZ[  IBITIE 4001,09( 436482
- |Costos 2T A0 -2917 40| -307948| 324165 -340363
= | Utilidad 266,22 266,22 567 88 753,54 36113
- |Intereses LP 85,12 -71,72 -BE,T1 -39,91 -2108
Intereses CF 0,00 0,00 0,00 0,0
- | Depreciacidn -144 B3 -144 B3 -39 B4 -3a 1 -3a 1
-1+| CIiF % Wta de Aok & WL -26.51
- |Pérd de Ejerc Ant | 0,00 0,00 0,00 0,00
= | Utilidad ant de Impto 126,41 139,81 401,52 E20.52 14,43
- | Impto 26 -31,60 34,95 -100,38 -155,13 -20362
= | Ltilidad de=p Imptp 94 81 104,86 201,14 466,33 E10,87
+ |Pérd de Ejerc Ant 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | Depreciacian 144 63 144 69 34,64 281 EER]
- | Amort LF -11165 -126,05 140,08 -16€ 26 -176,E4
Amart CP 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | Wha At WL 198,21
- | K de Trabajo -142.24 14228
Pta en Marcha -12.78
Inversion en Act 1134 58
- |Imprevisto -128,97
= | Total Anual -1418.6 127,85 124,50 260,73 407 64 a74.80
+ | Créditas LP 709,31
+ |Crédites CP 0,00 0,00 0,00 0,00
= | Flujo Meto -708,3 127,85 124,50 260,73 407 64 a74.80
Flujo I, Act -708,3 107 25 151 137 362
Flujo M.Acum =703, -B02, 77 516,31 -365,43 -164,85 182,71
WAk 152,71
FFEl 5
TIR 285

[ Tasa de Descuentd 205

Fuente: Analisis realizado para el estudio de este proyecto.

3.2.4. Proyecto financiado en un 75%.

Se evaluara el proyecto financiado en un 75 % por Banco Estado con una tasa
de interés de un 12,96 % en un plazo de 5 afios.

Los resultados obtenidos del flujo de caja para esta modalidad de
financiamiento del proyecto, se dan a conocer por medio de los indicadores que son el
resultado del VAN en 214,78 UF sufriendo un aumento respecto al flujo financiado al 50
% con una TIR del 34 % considerando que la tasa de descuento (TD) es del 20 % y con
una recuperacion de la inversion en el 5to periodo, se puede concluir que el proyecto con
un financiamiento en un 75 % es la alternativa mas rentable de las evaluadas en este

proyecto.



Tabla 3-20. Proyecto financiado al 75%.

Feriodos 0 1 2 3 4 A
+ |ingresos BETIEE| F2TIEE]  3BIVIR 100108 436482
- |Costas 2917 40| 2917 40| 307948 324155 340363
= | Lhilidad 2hE 22 366,22 BA7 .88 753,54 361,19
- |Interezes LP 127 68 -107 55 -86,07 -59,36 -362
Interesez CP 0,00 0,00 0,00 0,00
- | Depreciacidn -144 69 -144 59 -39,64 LA -390
-t+| OIif % ta de Aot a WL -26.51
- |Pérd de Ejerc Ant | 0,00 0,00 0,00 0,00
Ltilidad ant de Impto 2385 103,35 rEA B00AT 203,45
Impto 2654 20,96 -25.33 -33,29 -150,14 200,33
= | Lkilidad desp Imptp B89 77 A5 27388 450,43 B2, A6
+ | P&rd de Ejerc Ant 0,00 0,00 0,00 0,00
+ |Depreciacian 144 B9 144 B3 39 64 491 331
Amart LF 67 48 -187 58 -210,08 -236,28 -263,53
Amort CF 0,00 0,00 0,00 0,00
+ | WraBor WL . 138,21
k. de Trabajo -142,29 142,24
Pta en Parcha 12,78
Inwersion en Act 134,58
Imprevisto 128,87
= | Tatal Anual 1418 5 40,10 2507 169,43 4,24 7704
+ | Créditos LP 106396
+ | Crédites CP nan 0,00 0,00 0,00
= | Flujo Meto 364 ER 40,10 26,07 168,43 34,24 Tra04
Flujo M. At -364 B5 k] 24 a8 152 3
Flujo M.2&cum 364 ER 32124 -296,88 -198,83 47,24 2ER, 78
Wik 2ER, 78
PRI ]
TIR e

[ Tasa de Descuentd 20|

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

3.2.5. Analisis de sensibilidad del precio.

En este analisis se observara la variacion del flujo financiado al 75 % a lo largo
de este proyecto reflejado en el VAN y TIR. En primera instancia el valor al que se aplicara
sensibilidad sera a los costos anuales ya que, el material principal a utilizar por esta
empresa es el cobre el cual esta afectos a diversos aumentos y descensos de materiales sin
afectar la tasa de descuesto impuesta por el inversionista. Ademas, se analizara el
comportamiento de la sensibilidad respecto a los ingresos anuales para asi saber hasta
donde se puede disminuir el valor del producto al momento de participar en una licitacion.

Se muestra en la tabla.



100%
102%
105%
107%
110%
112%
115%
107%
120%
122%

Costos

26578
81,04
53,0
85,04
87,04
59,04
91,04
93,04
95,04
97,04

)

59,04

Tabla 3-21. Sensibilizacién.

100%

181,87

99%

17987

SB%

17187

5%

17587

6%

17587

05%

171LE7

03%

169,87

5%

167,87

265,77882
176,78576
95 514418
20441849

-44, 297937
-108,65106
-162,32267
-214,54208
-266,76148
-318,13776

176,78576
95 514418
20,4189

-44,297937
-108 £5106
-162,32267
21454208
-266,76149
31813776
-368,33438

55514418
20441848

-44,97937
-108 65106
-162,32267
-114,34208
-266,76149
31813776
368,343
40420437

20441843

-44 297937
-108,65106
-162 32267
-214 54208
-266,76148
-318,13776
-369,33438
-424 24437
-4482 50874

-44,292937
-108 £5106
-162,30067
11454208
-266,76149
-318 13775
-363,33430
4248437
482 30874
-560,77311

-108 65106
-162,30067
-114,54208
-266,76149
-318 13775
368,333
-424, 24437
492 50874
560,731
-§20,03748

-162,30267
-114,34208
-266,75149
-318,13776
369,333
40428837
-432 50874
-560,77311
-§29,03748
597 30185

114 34208
-266,76149
-318 13776
-36,33439
40428437
492 50874
-560,77311
-620,03748
697 30185
76556622

Fuente: Andlisis realizado para el estudio de este proyecto.




Tabla 3-22. Variacion de precio en funcion del VAN.

Variacion de Precios | VAN
100% 265,779
99% 176,786
98% 95,5144
7% 20,4418
96% -44 2929
95% -108,651
93% -162,323
92% -214 542

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Tabla3-23. Variacion de costo en funcion del VAN.

Variacion de Costos VAN
10054 265,779
102%% 176,786
105% 95,5144
107%% 20,4418
110%% -44 2825
112% -108,651
115% -162,323
117%% -214. 542
120%% -266,761
122% -318,138

Fuente: Andlisis realizado para el estudio del proyecto.



VAN

300

200

100

100% ooty - oz
-100

-200
-=00

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto

Figura 3-1. VAN en funcios del precio

VAN

J0D
200

100

100% 102% 105% 107w 1 112% 115% 117 120% 122%

Fuente: Analisis realizado para el estudio del proyecto.

Figura 3-2. VAN en funcion del costo



Podemos ver segun la tabla que aplicando un porcentaje al precio
disminuyéndolo en 3% el VAN se hace negativo y con respecto al costo al aumentarlo en
un 7% por lo que estos puntos son nuestros puntos criticos para el proyecto sea viable, lo
cual es positivo.

Esto nos indica que nuestro proyecto es mas sensible con respecto al precio
que al costo, considerando ademas que las variaciones son flexibles y que considerando
que con un valor de 175,87 UF los costos deberian ser 81,04 UF en uno de los casos; en
el caso siguiente nos encontramos que para un valor de 181,78 UF los costos deberian ser
87,04 UF.



3.2.5.1. Conclusiones y recomendaciones

Este proyecto se llevé a cabo con la finalidad de poder sustentar la demanda
actual, en la ejecucion de instalaciones interiores de gas natural para proyectos nuevos
inmobiliarios, residenciales y comerciales, que no eran absorbidos por la oferta actual del
mercado.

Para comenzar el estudio se analizaron por capitulos, los distintos ambitos que
afectan el desarrollo de la creacion de una nueva empresa dedicada a las instalaciones de
gas natural en la V regidén, comenzando por un estudio de mercado, definiendo la
ubicacion estratégica de la empresa y el sector industrial a abarcar. Luego se analiz6 toda
la ingenieria béasica y conceptual, reflejando el estudio técnico, aspectos legales y
documentos que considera este proyecto y por Gltimo la evaluacion que abarca lo que son
las fuentes de financiamiento, ademas de los distintos analisis de proyectos que estan
compuestos por puro y financiados a un 25%, 50% y 75%, de lo que se puede apreciar que
la mejor opcidn se da con el proyecto financiado en un 75% de crédito, que sera otorgado
por el Banco del Estado el cual entrega una tasa de interés anual del 12,96%, los
indicadores entregan un VAN de 265,79 UF, con un TIR de 38% vy el periodo de
recuperacion es en el quinto periodo, por lo tanto se puede concluir que el proyecto es
rentable y factible de realizar.

Cabe destacar que se analizo la sensibilidad de los costos e ingresos tomando
como muestra el flujo al 75% de financiamiento, demostrando que los costos en materia
prima pueden aumentar hasta un 7% Yy los ingresos pueden disminuir hasta un 3% y aun
asi el proyecto sigue siendo viable.

Los grandes indicadores nos dan una perspectiva muy amplia en la gama de
requerimientos del cliente al momento de su eleccion, por lo tanto y con todos los
conocimientos adquiridos en base a este trabajo, es recomendable emprender en el estudio
de pre factibilidad técnica econdémica la cual busca crear una empresa constructora

especialista en redes de gas natural en la region de Valparaiso.
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ANEXOS

ANEXO A: COTIZACIONES

Canferiade cobreL1/2"6 mEPC

MODELO: TIRAL | SKU: 617145 | Jodkkokdk 50 (1) Compartir <3

3 Imagen

Caineriade cobreL3/4"6 mEPC

MODELO: TIRAL | SKU: 617334 | Compartir <

© Precio corresponde a tienda: Sodimac Homecenter Cerrillos

El precio puede cambiar al medificar la ciudad de despacho o retire.

$16.420 cu

Acumulas: 108 CMR Funtos

Cantidad
+
1 _ Agregar a mi lista
Calcula el valor de tu cuota CMR N° de cuotas
Costo Total Crédito: 516.420 4
CAE: 0.00%

Valor cuotas
+ 516420

Disponibilidad y métodos de entrega

EB Disponible para despacho a domicilio
E Dispenible para retiro en tu tienda seleccionada

E Stock disponible en tiendas

© Precio corresponde a tienda: Sodimac Homecenter Cerril
El precio puede cambiar al modificar la ciudad de despachi

$27.080 cu

Acumulas: 180 CMR Puntos

Cantidad
T
1 = Agregar a mi lista
Calcula el valor de tu cuota CMR N¢ de cuotas
Costo Total Crédito: $27.080 1
CAE: 0.00%

Simular costo de despacho

Ver tiendas disponibles

Ver stack
llos.
0 0 retiro.
Valor cuotas
+ | $27.080

Disponibilidad y métodos de entrega
[} Disponible para despacho a domicilio
B Disponible para retiro en tu tienda seleccionada

% Stock disponible en tiendas

Simular costo de despacho

Ver tiendas disponibles

Ver stock



Caiieriade cobreL1"6 mEPC

MODELOQ: TIRAL | SKU: 61838-5 |

Compartir &

Cafieriade cobre L1-1/4"6 mEPC

MODELC: TIRAL | SKU: 819221 | Compartir

Carieria de cobre L1-1/2"6 mEPC

MODELO: TIRAL | SKU: 619507 | Compartir <&

@ Precio corresponde a tienda: Sodimac Homecenter Cerrillos.
El precio puede cambiar al modificar la ciudad de despacho o retiro.

$40.590 cu

Acumulas: 270 CMR Puntos

Cantidad
+
= Agregar al carro Y [EEECISEUERINIESY

Calcula el valor de tu cuota CMR N° de cuotas Valor cuotas
Costo Total Crédito: $40.590 &
CAE: 0.00% A % |340500

Disponibilidad y métodos de entrega
@ Disponible para despacho a domicilio Simular costo de despacho
B Disponible para retiro en tu tienda seleccionada Ver tiendas disponibles

[ stock disponible en tiendas Ver stock

O Precio a tienda: Sodimac Cerrillos.
El precio puede cambiar al modificar la ciudad de despacho o retiro.

$59.690 cu

‘Acumulas: 387 CMR Puntos

Cantidad

+
1 - Agregar al caro ™ Agregar a mi lista

Calcula el valor de tu cuota CMR N° de cuotas Valor cuotas.
Costo Total Crédito: §59.690 N

CAE: 0.00% 1 4 $59.800
Disponibilidad y métodos de entrega

EB Disponible para despacho a domicilio Simular costo de despacho

'E Disponible para retiro en tu tienda seleccionada Ver tiendas disponibles

% Stock disponible en tiendas Ver stock

© Precio a tienda: Sodimac + Cerrillos.
El precio puede cambiar al modificar Ia ciudad de despacho o retiro.

$s71.990 cu

Acumulas: 479 CMR Puntos

Cantidad

+
1 Agregar al care Agregar a mi lista

Calcula el valor de tu cuota CMR N¢ de cuotas Valor cuotas
Costo Total Crédito: $71.990 .
CAE: 0.00% 1 871990

Disponibilidad y métodos de entrega
Eg Disponible para despacho a domicilio Simular costo de despacho

7 tiendas disponibles

E Disponible para refira en tu tienda seleccionada v

% Stock disponible en tiendas Ver stock



2005 Mercedes Benz 915C37 C37

publicado hace 6 dias

$ 12.000.000

® 326000 km
ﬁ Camiones

Q LosRios

&Il Agregar al comparador

Lista de Comparacion

Chilefl§formes |

2012 Nissan Navara 2.5 SE 4X4 DC 2AB ABS Diesel

publicado hace 5 dias

$7.000.000

Financiamiento

$209.275 © § scotiabank

CAE- 18.99% znusl Golizae

CTC: $10.045.200

® 170000 Km

Pa

2 Autos, camionetas y 4x4
@ caja abierta (pick-up)

Q Metropolitana de Santiago

511 Agregar al comparador

Detector Fuga Gas Combustible Gas Natural Gm8800A

Marca GENERIC Més Alormas Y Sensores de GENERIC - 10 disponibles -

300 - 50%
$29.990

® envio $2.090

Entrega entre el 1 al 2 de abril y recibelo en

Sanfiago

[ ewm,
O}

K ¢ Caleular eny
l l ANADIR AL CARRITO

iTus compras estdn seguras!
® Devoluciones gratuitas

*Aplican condiciones



© Precio corresponde a tienda: Sodimac Homecenter Cerrillos.
El precio puede cambiar al modificar la ciudad de despacho o retiro.

$89.990 cu

Acumulas: 599 CMR Puntos

Cantidad
+

1= JRTI S Il Aqregar a mi lista
Calcula el valor de tu cuota CMR N° de cuotas Valor cuotas
Costo Total Crédito: $89.990 &
CAE: 0.00% ! & (A
Disp idad y mé de g
@ Disponible para despacho a domicilio Simular costo de despacho
B Disponible para retiro en tu tienda seleccionada Ver tiendas disponibles

{5 stock disponible en tiendas Ver stock

© Precio corresponde a tienda: Sodimac Homecenter Cerrillos.
El precio puede cambiar al modificar la ciudad de despacho o retiro.

$44.990 cu

Acumulas: 299 CMR Puntos

Cantidad
+

1 = Agregar al caro '™ Agregar a mi lista
Calcula el valor de tu cuota CMR N° de cuotas Valor cuotas
Costo Total Crédito: $44.990 )
CAE: 0.00% i £ [Sasee0
Disponibilidad y métodos de g
[:B Disponible para despacho a domicilio Simul pacho
E No disponible para retiro en tu tienda seleccionada Ver tiendas disponibles

[ Vver stock en tiendas Ver stock



ANEXO B: CREDITOS

Credito 25%

5 Scotiabank

Simulacién De Crédito De

60 cuotas de $271.180*

*Comenzando a pagar el 26/04/2019 cancelando las mensualidades a través de su Cuenta Corriente y
recibiendo un monto liquido de $ 9.778.280

Datos Generales

Fecha 27/03/2019 07:07:20
Tipo de Crédito PRESTAMO PERSONAL
Monto del Credito $10.235.912
Periodicidad de Pago Mensual

Tasas De Interés Y Costos Asociados

Tasa de Interés mensual 1,64%
Tasa de Interés anual 19,68%
Carga Anual Equivalente (*) 21.84%
Intereses $6.026 431
IMPUESTO DE TIMBRE $81.887
GASTO NOTARIO $1.111
DESGRAVAMEN CONSUMO $374.634
Costo Final del Crédito (**) $16.262 343
Crédito 50%

§ Scotiabank Simulacién De Crédito De

60 cuotas de $538.171*

*Comenzando a pagar el 26/04/2019 cancelando las mensualidades a través de su Cuenta Corriente y
recibiendo un monto liquido de $ 19.556.561

Datos Generales

Fecha 27/03/2019 07:09:59
Tipo de Crédito PRESTAMO PERSONAL
Monto del Crédito $20.470.663
Periodicidad de Pago Mensual

Tasas De Interés Y Costos Asociados

Tasa de Interés mensual 1,61%

Tasa de Interés anual 19,32%
Carga Anual Equivalente (*) 21.47%
Intereses $11.803.171
IMPUESTO DE TIMBRE $163.765
GASTO NOTARIO $1.111
DESGRAVAMEN CONSUMO $749.226

Costo Final del Crédito (**) $32.273.834



Crédito 75%

& Scotiabank

60 cuotas de $807.241*

*Comenzando a pagar el 26/04/2019
recibiendo un monto liquido de $ 29.334

Datos Generales

Fecha 27/03/2019 07:11:00
Tipo de Crédito PRESTAMO PERSONAL
Monto del Crédito $30.705.412
Periodicidad de Pago Mensual

Tasas De Interés Y Costos Asociados

Tasa de Interés mensual 1,61%
Tasa de Interés anual 19,32%
Carga Anual Equivalente (%) 21.47%
Intereses $17.704.431
IMPUESTO DE TIMBRE $245.643
GASTO NOTARIO $1.111
DESGRAVAMEN CONSUMO $1.123.818
Costo Final del Crédito (**) $48.400.843
Crédito 25%

H BancoEstado-
Pide tu Credito

Fecha

Monto del Crédito

Ndmero de Cuotas

Pago Primera Cuota

‘Valor Cuota Mensual

Tasa de Interés Mensual(*)
Tasa de Interés Anual
Impuesto

Motario

Seguro Desgravamen
Monto Total del Crédito
Costlo total del Crédito (CTC)

Carga Anual Equivalente

Simulacién De Crédito De

cancelando las mensualidades a través de su Cuenta Corriente y

27/03/2019 18:2¢
$9.778.280

60

24/04/2019
$230.497

1,08%

12,96%

$80.726

$700

$231.007
§10.090.713
$13.829.822

14,29%



a BancoEstado-
Pide tu Crédito

Fecha

Monto del Crédito

Nimero de Cuotas

Pago Primera Cuota

Valor Cuota Mensual

Tasa de Interés Mensual(*)
Tasa de Interés Anual
Impuesto

Notario

Seguro Desgravamen

Monto Total del Crédito

Costo total del Crédito (CTC)

Carga Anual Equivalente

a BancoEstado-
Pide tu Crédito

Fecha

Monto del Crédito

Namero de Cuotas

Pago Primera Cuota

Valor Cuota Mensual

Tasa de Interés Mensual(*)
Tasa de Interés Anual
Impuesto

Notario

Seguro Desgravamen
Monto Total del Crédito
Costo total del Crédito (CTC)

Carga Anual Equivalente

Crédito 50%

Crédito 75%

27/03/2019 18:42
$19.556.561

60

24/04/2019
$466.046

1,12%

13,44%
$161.446

$700

$461.997
$20.180.704
$27.962.781

14,77%

27/03/2019 18:46

§29.334.840
60
24/04/2019
$691.458
1,08%
12,96%
$242 166
$700
$692.987

$30.270.693

$41.487.473

14,29%



